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Dubravka Bacié¢
Projektni koordinator i suradnik u izradi standarda kvalitete

TrZiste vocéa — zasto trebamo standarde kvalitete ?
Projektne aktivnosti u posljednjem razdoblju

Stovani Citatelji,

Nastavno na jedan od nasih projektnih zadataka iz prethodnog Projekta
hrvatskog sektora povréa, gdje smo, u suradnji sa sektorom kojeg je
predstavljala Zajednica udruga hrvatskih povréara (ZUHP), izradili pilot
prijedloge 6 novih Pravilnika o standardima kvalitete (za zelenu salatu,
krastavce, rajCice, slatku papriku, cvjetacu i crveni luk) i u ovom projektu hrvatskog sektora voca
nastavljamo s istim aktivnostima.

Po zavrSetku prethodnog projekta Ministarstvo poljoprivrede, Sumarstava i vodnog gospodrstva RH uputilo
nam je zahtjev za izradom spomenutih standarda kvalitete u projektu voca, a koji ¢e se i ovog puta
pripremiti u bliskoj suradnji sa najrelevantnijim ucesnicima na trzistu vo¢em, te proizvodnim sektorom
kojeg, u ovom slucaju , predstavlja primatelj nasSeg projekta Hrvatska vocarska zajednica, HVZ. Imperativ
je, svakako, da se ti tzv." standardi kvalitete" (moZemo ih nazvati i " trznim standardima" obzirom na
njihovu sveukupnu funkciju u trgovini voéem) izrade na nacin da formiraju sredstvo podrske svim fazama
trgovine, da se mogu primjeniti u cjelokupnom trziSnom lancu, ta da ih nezavisna tijela mogu uvijek
kontrolirati. Standardi kvalitete bi, u krajnjoj liniji, trebali predstavljati korak unaprijed u harmonizaciji
hrvatske regulative s medjunarodnim sustavom kvalitete (EU standardi).

—  Prema ukupnoj kvaliteti u vocu i povréu

Koncept kvalitete, kao nacin diferencijacije u prepoznavanju proizvoda, poznat je ve¢ godinama. Kako se
domaca i regionalna trgovina internacionalizira, kvaliteta je cimbenik koji se javlja kao glavni alat za
konkurentnost koji neprekidno obnavlja potrebu da se uspostavljaju standardi kojima ce se kvaliteta
podijeliti na kategorije, te definirati ograniCenja za dopustene nedostatke proizvoda (prijevoz na vecée
udaljenosti, skladistenje, te razliciti procesi koje proizvodi prolaze, mogu dovesti do odredenog kvarenja
uslijed bioloskog razvoja proizvoda ili uslijed njihove kvarljive prirode, a upravo su standardi kvalitete oni
koji definiraju (ne)prihvatljivost takvih nedostataka u fazama prodaje koje slijede nakon otpreme).

Danas je lokalna i medjunarodna trgovina voem i povréem regulirana standardima kvalitete u svim
zemljama EU (Regulativa Vijeca br. 2200/96 o zajednickoj organizaciji trzista voca i povréa) omogucujuci
zajednicki jezik medju raznim ucesnicima u lancu proizvodnje-komercijalizacije-potrosnje. Standardi nam,
takodjer, predstavljaju pravni okvir za rjeSavanje komercijalnih sporova, te Cine korisnu osnovu za
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izvjeStavanje o cijenama na trziStu obzirom se one mogu usporedjivati samo u okvirima proizvoda iste
kategorije kvalitete.

Primjena standarda kvalitete ima zadacu ukloniti s trzista proizvode nezadovoljavajuce kakvoce, uskladiti
proizvodnju sa zahtjevima potrosaca, olaksati trgovinu zasnovanu na postenom trziSnom natjecanju, te na
taj nacin pomo¢i pri povecanju isplativosti kroz bolji pristup trziSnim kanalima. Ne manje vazno jest da
nam standardi kvalitete omogucuju trgovinu “ na nevidjeno” olakSavajuéi pri tome poslovne transkacije,
nezavisno da li se one odvijaju na manjim ili na ve¢im udaljenostima.

Naposlijetku, i u nasoj zemlji misljenje potrosaca postaje sve vaznije. Vise nije dovoljno da je proizvod , u
tehnickom smislu, savrSen, te da je proizveden na ekonomski najprofitabilniji nacin. Svakako je potrebno
da taj proizvod udovolji i o¢ekivanjima potrosaca u smislu kvalitete. I zato podsjetimo jo§ jednom: upravo
su proizvodjaci oni koji trebaju garantirati kvalitetu svojih proizvoda!

Uzimajucu u obzir sve gore spomenute elemente, principe ukupne kvalitete moZzemo sumirati na slijedeci
nacin:

»  Potrosac je uvijek na prvom mjestu !
»  Unapredjenje kvalitete nikada ne prestaje !
>  Kvalitetu se stvara, ne samo kontrolira !

Projektne aktivnosti u predstavljanju novih standarda kvalitete
Od pocetka Projekta u hrvatskom sektoru voéa (te nastavka prethodnog Projekta u sektoru povréa) ve¢ smo
“odradili“ neke od aktivnosti planirane za ovaj projektni zadatak. A neke od njih su slijedece:

1 Odabir voca i povréa, s krovnim organizacijama vocara i povréara, za koje ¢e se izraditi i predstaviti
novi standardi kvalitete

Uzevsi u obzir ciljne regije proizvodnje za predstavljanje novih standarda kvalitete odabrani su:

» na prijedlog HVZa, sljede¢i proizvodi: jabuke, kruske, jagode, breskve, nektarine,
marelice, Sljive, treSnje, mandarine, narance, limun, kivi.

» na prijedlog ZUHPa, sljedeci proizvodi: $pinat, mrkva, patlidzan, tikvice, prokulice.

2 Odabir metodologije za predstavljanje standarda kvalitete, kako bi ti standardi bili u skladu sa stvarnim
potrebama i EU regulativom o standardima kvalitete

Projekt ¢e, za odabrano voce i povrce, izraditi detaljne tablice usporedbe standarda kvalitete izmedju
postojece hrvatske i europske regulative. Te ¢e se tablice predstaviti Vijecu HVZa i Upravnom odboru
ZUHPa, nakon Cega ¢e se izvrsiti zajednicka procjena stupnja ukljucenja postojece hrvatske regulative u
onu vazecu u EU, te sve potrebite izmjene i eventualna izuzeca. Prijedlozi novih pravilnika, izradjeni u
suradnji sa sektorom voca i povrca, naposlijetku ¢e se predstaviti i na sljedecem sastanku
Zainteresiranih strana (travanj 2007.), te napokon, uzevsi u obzir sve prijedloge i komentare, u obliku
konacnih prijedloga, podnesti Ministarstvu poljoprivrede, Sumarstva i vodnog gospodarstva RH.

3 Usporedba EU standarda kvalitete s onima postojecim u Hrvatskoj, te informiranje nadleznih tijela o
potrebitim promjenama

Prema iskustvu nedavno primljenih zemalja u ¢lanstvo Europske unije, u izradu prijedloga Pravilnika
kre¢emo od pretpostavke da nije preporucljivo samo "preuzeti" vaZece europske standarde kvalitete kao
takve. Stoga je, u odabiru pravilne strategije odabira, potrebna detaljna konzultacija s sektorom.

Izrada tablica usporedbe standarda kvalitete dobar su alat za dobivanje uvida u postojece lokalne i EU
zakonske odredbe i mogucnosti prilagodbe nasih proizvodjaca zahtjevima medjunarodnog trzista.
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4 Obuka strucnjaka za kontrolu kvalitete

U kolovozu 2006. osobno sam, kao zaduzena za predstavljanje standarda kvalitete u Projektu, prosla
prvi dio obuke glede prakti¢ne implementacije standarda za odabrano voce i povrée. Zavrsni dio obuke
predvidjen je za svibanj 2007. nakon Cega se stjeCe medjunarodno priznat certifikat za obavljanje
kontrole kvalitete proizvoda. Obuka je organizirana od strane kompanije KBC-Agro Quality Control
B.V. iz Nizozemske.

5 Organizacija radionica kako bi se proizvodjaci, kao i inspektori, upoznali s sistemom predstavijenih
standarda_kvalitete

Projektom je predvidjeno 15 radionica (10 za voée i 5 za povrce) na kojima bi, u teorijskom (slajd
prezentacije 1 materijali) i prakticnom (sortiranje proizvoda) dijelu, svi uCesnici mogli upoznati s
praksom u implementaciji standarda kvalitete. Termini radionica predvidjeni su za drugu polovinu
2007., u ovisnosti o sezoni raspolozvosti odredjenog proizvoda na trzistu.

Na kraju, obavjestavamo Vas da, u sklopu naSeg projektnog zadatka o poboljSanju sistema trziSnog
informiranja (o ¢emu ¢e detaljnije biti govora u jednom od narednih biltena), sve nase biltene mozete naci i
na internet stranici (vidi zaglavlje biltena) http://www.tisup.mps.hr/veletrznice_cijenevip

Sve nase Citatelje vocare Zelimo obavijestiti da Projekt, krajem veljace, planira odriati dvodnevnu
radionicu o najnovijim tehnikama rezidbe, u organizaciiji HVZa i renomiranog nizozemskog
proizvodjaca sadnog materijala g. P. van Reijna. Predvidjeno je da se prvi dan (27.2.2007) radionica
odrii u Donjem Kraljevcu, a drugi dan (28.2.2007.) u voénjacima Nature Agro d.o.o. iz Djurdjevca.
Trenutno se jos radi na detaljima oko organizacije, no svi zainteresirani ée, iza 20.sije¢nja , moci dobiti
detaljnije informacije ili preko projektnog tima (kontakt detalji na kraju biltena) ili u Hrvatskoj
vocarskoj zajednici (kontakt osoba g. Frane Ivkovié, Vocarski centar Zagreb, tel. 01 3691 007, fax. 01
3691 008). Dobrodosli !!!!

TrZisne informacije
Jan Robbrecht, Voditelj projektnog tima

— 1. Cijene i informacije o cijenama
Na svim vaznijim trzistima zapadne Europe informacije o cijenama vec¢ su raspolozive na internetu, bilo kao
besplatne ili za odredjenu cijenu. Svejedno, prema osobnom iskustvu, prilicno je tesko pronaci detaljne
informacije o proizvodjackim cijenama. Sve zadruge ne objavljuju svoje stastistike o razli¢itim proizvodima
na web stranicama ili u svojim casopisima.
Jedan od zanimljivih izvora informacija o cijenama, koje takodjer koristi i ZMP (Zentrale Markt-und
Preisbericht Stelle), Bonn, Njemacka, su publikacije “VBT-a”, Zajednice belgijskih burza vocem.
Mi ¢emo ovdje objaviti najnovije materijale koje smo pronasli u svezi s ovom temom.

e Tablica 1i graf: Ponuda i cijene jabuka od sezone 95/96. do sezone 05/06. (posljednja sezona, zavrsava
u kolovozu 2006.)
Spomenute cijene predstavljaju “proizvodjacke cijene”, §to znaci prosjecne cijene koje dobije proizvodjac za
sve razine kakvoce i tijekom cijele sezone.
Drugo, to korespondira s prili¢no znacajnim koli¢inama proizvoda koji su stavljeni na trziSte, uvijek oko
250.000 t. Linija trenda cijena pokazuje da je prosjecna cijena jabuka postepeno pala, a linija trenda
proizvodnje ukazuje da je prosjecna proizvodnja pala jos brze.

* Tablica 2: Jabuke: Razvoj mjesecnih cijena i koli¢ina, 2 berbe.
U ovoj tablici moZete pratiti kada su proizvodi stavljeni na trziste, direktno nakon berbe kao i do kraja te
sezone (srpanj u godini nakon berbe). Mozete vidjeti da je sezona 2005/2006. bila bitno uspjesnija
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(prosjecna prodajna cijena iznosila je 0,340 €/kg) nego li sezona 2004/2005. (prosjecna prodajna cijena
iznosila je 0,267 €/kg).

Analiti¢ari tvrde da je taj porast cijena rezultat smanjenog uvoza u Europu iz zemalja juzne polutke (Cile,
Juzna Afrika, Novi Zeland itd.). I trenutna sezona 2006/2007. dobro je pocela, no stru¢njaci predvidjaju da
¢e, obzirom na prodane uvozne dozvole, uvoz iz zemalja juzne polutke ponovo porasti.

Tablica 3: Razvoj cijena i koli¢ina u dvije sezone, po sortama

U ovoj tablici moze se vidjeti da se cijene po sortama bitno razlikuju. Posljednjih su godina podrucja pod
jabukama u Belgiji bitno smanjena, posebice Jonagolda. Ta su smanjenja proizvodnje Jonagolda djelomice
kompenzirana pove¢anjem proizvodnje Elstar-a i King Jonagolda, ali i proizvodnjom kruSaka (uglavnom
Conference).

Tablica 4: ViSnje i treSnje: Razvoj mjesecnih cijena i koli¢ina, 2005. i 2006.

Za vrijeme istrazivanja trziSta, koje je provodio Projekt tijekom prosle godine, vidjeli smo da se podrucje u
Hrvatskoj pod visnjom brzo povecava (nesto slabije treSnjom). Stoga i objavljujemo cijene za ove proizvode,
iz izvora “VBT-a”, Zajednice belgijskih burza voca.

U ovoj tablici mogu se vidjeti razvojni trendovi berbe kao i mjesecnih cijena tijekom perioda berbe 2005. i
2006.

Razlike u cijenama takodjer su vidljive po sortama koje se tijekom berbe stavljaju na trziste.

Tablica S: ViSnje i treSnje: Razvoj cijena i koli¢ina za dvije sezone, po sortama

Ova nam tablica pokazuje cijene za razliite sorte visanja i treSanja. Podjeljena je u dva dijela, od kojih prvi
daje cijene i koliCine za visnje, a drugi za tresnje.

— 2. Skladistenje jabuka u EU

Tablica 6: Razvoj cijena jabuka skladiStenih tijekom sezona 1992/93. do 2004/05.
Uskladistene kolicine prikazane su na prvi dan u mjesecu prosincu, velja¢i, travnju i lipnju spomenutih

sezona..
Svaka sekcija (datum) ima tri dijela::
- Prvi dio prikazuje ukupne koli¢ine uskladistene jabuke u EU, na navedeni datum.
- Drugi dio prikazuje detalje u 4 zemlje s najvecim skladiStenim kolicinama, na navedeni datum.
- Treé¢i dio prikazuje 4 sorte koje su se najvise skladistile, na navedeni datum.
Skladistenje je vazan element u komercijalizaciji jabuka i krusaka..

— 3. Gdje hrvatska domacinstva kupuju voce i koliko pri tome troSe?

Dio naseg Projektnog zadatka je analizirati komercijalne kanale voc¢a u Hrvatskoj. Kanal predstavlja
komercijalni lanac, niz koraka koje proizvod prolazi kako bi naposlijetku zavrsio u koSarici potrosaca. Kako
bi saznali gdje potrosaci, koje predstavljaju domacinstva, kupuju svoje voce, te koliko troSe na kupovinu
voca, angazirali smo Agenciju za istrazivanje trziSta “Prisma istrazivanje” da izvrsi telefonsko istrazivanje
trziSta o ovom predmetu. Istrazivanje je provedeno u dva vala, od 29. slipnja do 1. srpnja 2006., te od 24. do
26. kolovoza 2006.

Ispitana su 569 domacinstva, te se u upitniku odgovori svih 569 domacinstava tretiraju kao validni.
Najvazniji zakljuCci ovog istrazivanja su slijedeci:

Gotovo jedna tre¢ina ovih domacinstava trosi manje od 100 kn (30%) mjesec¢no za kupovinu voca, otprilike
jedna tre¢ina trosi izmedju 101 i 200 kn (29%), dok vecina preostalih trosi manje od 300 kn (19%) (n=473)
Oko 3ezdeset (16%) ispitanika ne odlaze u supermarkete u nabavu voc¢a. Cak i oni koji voce odlaze kupovati
u lance supermarketa u njima kupuju samo manje koli¢ine voca (29% koristi supermarkete za kupovinu
manje od 20% njihovih ukupnih potreba za vo¢em). Samo 20% ispitanika odlazi u supermarkete gdje kupuju
vise od polovice svojih ukupnih potreba za voéem.

lako se kroz lance supermarketa konzumira samo manja koli¢ina voéa, ¢ini se da su oni, pak, najcesce
koristeni izvori ponude voca. Vise od jedne treCine ispitanika (37%) tvrdi da redovno koriste lance
supermarketa za svoju nabavu voca. Kao usporedba, prvi sljedeci najces¢e koriSteni izvor , kako tvrde
ispitanici, jest gradska trZnica (samo 21% ispitanika tvrdi da redovno koriste gradske trznice za svoju
nabavku voca).
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U prosjeku, hrvatsko domacinstvo potrosi 150 Kn mjesecno na nabavku povréa i oko 29% (43 HRK) na
nabavku svjezeg voca u supermarketima.

Tablica 1 i graf, cijene i ponuda jabuka
——Ponuda, 1.000 T —a—Cijena (€/kg) — — Trend prices (€/kg)
0,450 € 400,0
0,400 € - 350,0
0,350 € | 300,0
0,300 €
- 250,0
0,250 €
- 200,0
0,200 € - _
- 150,0
0,150 € A
0,100€ 4 +— —— +~— 4 +— — +—| +— —| — H 100,0
0050€ | — +— +— +H — — +— +— —{ 1 {500
- € 0,0
95/96|96/97 |97/98 98/99 99/00|00/01 01/02|02/03 |03/04 04/05|05/06
—Ponuda, 1.000 T 344,1/170,6|266,7 249,4 322,0/1282,0 239,9|234,7|229,2 252,2|1231,9
Cijena (€/kg) 0,357, 0,416) 0,300 0,264 0,227 0,252 0,316 0,318 0,345 0,267| 0,340
Tablica 2, Jabuke: Razvoj mjesecnih cijena i kolicina, 2 berbe.
Mjesec 2004/2005. 2005/2006.
1. kol. - 31.srp. Ponuda, T Cijena (€/kg) Ponuda, T Cijena (€/kg)
kolovoz 7.734 0,437 € 9.185 0,272 €
rujan 19.993 0,295 € 17.473 0,277 €
listopad 35.756 0,183 € 34.605 0,212 €
studeni 35.840 0,197 € 28.565 0,256 €
prosinac 26.731 0,270 € 23.558 0,313 €
sijecan;j 18.674 0,301 € 20.878 0,338 €
veljaca 20.270 0,297 € 20.384 0,363 €
ozujak 25.778 0,292 € 20.563 0,375 €
travanj 20.564 0,294 € 14.555 0,429 €
svibanj 18.243 0,309 € 17.014 0,486 €
lipanj 14.089 0,279 € 17.564 0,492 €
srpanj 8.506 0,283 € 7.516 0,565 €
Ukupno 252.175 0,267 € 231.861 0,340 €

Izvor: Fruitteeltnieuws, Belgija
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Tablica 3, Jabuke: Razvoj cijena i kolicina u dvije sezone, po sortama

2004/2005. 2005/2006.
1. kol. - 31.srp. Ponuda, T Cijena (€/kg) Ponuda, T Cijena (€/kg)
Boskoop 12.774 0,298 € 11.059 0,378 €
Cox's orange 2.371 0,446 € 2.348 0,440 €
Delbarre Estivale 1.746 0,469 € 1.131 0,305 €
Razl. Jabuke 22.653 0,382 € 22.125 0,451 €
Elstar 7.216 0,340 € 4.332 0,362 €
GALA 398 0,499 € 345 0,417 €
Gloster 1.037 0,230 € 636 0,243 €
Zlatni del. 15.069 0,372 € 15.302 0,389 €
Granny Smith 1.401 0,553 € 1.328 0,456 €
Idared 938 0,196 € 863 0,229 €
Jomured 1.730 0,254 € 1.158 0,394 €
Jonagold 44.433 0,292 € 39.332 0,386 €
Jonalgold, za preradu (1) 14.822 0,158 € 13.637 0,189 €
Jonagored 43.652 0,288 € 48.702 0,368 €
King Jonagold 29.999 0,332 € 30.188 0,425 €
Jabuke za preradu (2) 36.728 0,073 € 30.677 0,116 €
Jabuke za ljustenje 13.909 0,151 € 8.234 0,248 €

Ostale 525

Ukupno 251.400 0,267 € 231.861 0,340 €

(1) Jabuke za preradu ali dobre kakvoce

(2) Jabuke za preradu ali samo za sokove

Table 4, Visnje i tresnje, Razvoj mjesecnih cijena i kolicina, 2005. i 2006.

Mjesec 2005. 2006.

Ponuda, T Cijena (€/kg) Ponuda, T Cijena (€/kg)
svibanj 0,3 9,643 € 0,3 9,639 €
lipanj 133,0 2,616 € 178,6 3,082 €
srpanj 3.257,7 1,750 € 2.647,2 2,831 €
kolovoz 1.946,3 0,634 € 379,1 0,132 €

Ukupno 5.337 1,365 € 3.205 2,667 €

Tablica 5, Visnje i tresnje: Razvoj cijena i kolicina u dvije sezone, po sortama
Godina 2005. 2006.
Ponuda, T Cijena (€/kg) Ponuda, T Cijena (€/kg)
Visnje

Visnje, tresene (1) 1.689,1 0,519 € 440 0,500 €
Visnje 921,2 0,665 € 229,3 0,730 €

Kelleris 658,0 0,604 € 148,5 0,653 €

Ostale 45,7 1,1
Ukupno 3.314,1 0,580 € 422.9 0,679 €
Tresnje

Brown Bigouraux 238,9 1,919 € 163,0 2,473 €
Razne tresnje 309,2 2,582 € 412,8 3,320 €
Hedelfinger 319,1 2,644 € 194,2 3,368 €
Kordia 279,0 2,680 € 891,1 2,713 €

Regina 379,0 3,481 € 246,3 3,791 €

Summit 63,4 2,701 € 97,1 3,574 €
Sweetheart 75,4 2,929 € 86,1 3,655 €

Sylvia 55,5 2,407 € 93,5 2,567 €

Ostale 303,7 598,2
Ukupno 2.023,1 2,651 € 2.782,2 2,969 €

(1) Tresene: koje se beru tresenjem stabala

Izvor: Fruitteeltnieuws, Belgija
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Tablica 6: Razvoj u jabukama skladistenima u sezoni 1992/93. do pocetka 2004/05.

Detalji u 4 najvaznije zemlje, u skladistenim kolicinama | 4 najznacajnije skladistene sorte

Uskladistene jabuke, T

Land / Sort 1992/93 1994/95 1996/97 1998/99 2000/01 2002/03 2003/04 2004/05
On 01. december 2004
Ukupno jabuka 3.689,3 3.482,7 3.450,8 3.146,0 3.485,8 34127 3.257 u 3489 p
po zemljama
- ltalija 1.284,0 1.241,5 1.248,3 1.186,9 11711 1.316,8 1.087 u 1.245
- Francuska " 883,2 807,3 856,4 687,3 915,9 879,3 795 748
- Njemacka " 2828 253,5 273,0 330,3 349,0 239,4 291 327 u
- Nizozemska 331,0 335,0 300,0 295,0 295,0 2150 u 240 252 p
po sortama
- Zlatni delises 1.495,7 1.454,0 1.412,0 1.249,0 1.345,6 1.391,2 1.267 1.271
- Jonagold 3817 418,6 353,0 426,5 462,3 346,3 345 347
- Crveni delises 3334 236,8 281,0 216,0 290,5 332,2 268 320
- Gala 0,3 4,0 42,8 74,2 1431 172,5 207 236
Na 01. veljace 2005.
Ukupno jabuka 2.710,8 2.531,2 2.586,7 2.295,1 2.513,5 2411,0u 22274 u 2.588,4
po zemljama
- Italija 962,0 932,5 9249 886,3 881,0 933,8 728,3 9254
- Francuska " 665,7 582,9 634,7 4955 641,3 622,9 510,6 516,3
- Njemacka " 191,8 170,7 199,9 232,0 247,6 159,4 199,7 2492
- Nizozemska 236,0 257,0 240,0 236,0 230,0 165,0 u 1750 u 195,0
po sortama
- Zlatni delises 1.176,1 1.137,3 1.166,0 958,5 1.050,0 1.091,4 927,6 988,8
- Jonagold 286,0 339,5 292,2 352,6 378,7 271,9 279,2 296,2
- Crveni delises 2145 140,5 212,0 132,4 196,3 195,1 168,9 2215
- Braeburn 0,0 1,7 34,0 37,4 74,2 95,1 89,0 128,7
Na 01. travanj 2005.
Ukupno jabuka 1.517,7 1.395,6 1.569,9 12711 1.412,2 1.358,5u 1.153,5u 15114 p
po zemljama
- ltalija 570,0 521,1 572,3 492,6 507,6 528,4 360,8 545,6
- Francuska " 350,9 3118 370,7 258,8 3421 340,3 259,1 307,7
- Njemacka " 79,5 78,3 120,8 127,7 134,4 80,9 101,3 1441
- Nizozemska 132,0 164,0 155,0 142,0 140,0 100,0 u 110,0 u 115,0
po sortama
- Zlatni delises 750,1 7148 775,0 581,4 667,8 712,7 540,2 649,0
- Jonagold 1771 2246 201,3 2458 267,9 188,4 1971 216,0
- Crveni delises 85,8 49,7 105,6 50,9 89,4 89,7 65,3 108,9
- Braeburn 0,0 0,1 13,8 8,9 24,9 30,3 34,0 68,3
Na 01.lipanj 2005.
Ukupno jabuka 429,5 483,0 596,7 410,3 4458 477,7 u 3708 p 580,7 p
po zemljama
- ltalija 144,0 154,5 206,6 130,9 119,4 158,0 11,9 1781
- Francuska " 105,4 123,0 147,2 94,1 125,3 1471 83,6 124,5
- Belgija 22,8 415 17,3 36,5 37,5 37,2 32,8 59,6
- Njemacka " 13,3 16,9 41,2 40,7 427 16,5 29,8 57,0
po sortama
- Zlatni delises 239,3 275,2 320,5 208,4 239,5 287,8 189,2 p 2911
- Jonagold 56,1 108,0 103,8 120,0 129,1 89,2 91,7 116,5
- Jonagored - 8,0 14,8 32,6
- |dared 12,5 13,2 34,1 13,9 18,6 17,2 16,6 23,1
Primjedba: 1) Zalihe organizacija proizvodjaca i njihovih clanova
u = utvrdjeno p = procjena

Izvor: ZMP, Marktbilanz, Obst, 2005.
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Kalkulacija proizvodnje jabuka
Tatjana Borbas, dipl ing. agr.

Prema statistickim podacima vocéarstvo u Hrvatskoj zauzima
69.000 ha ili 2,2 % od ukupnih poljoprivrednih povrsina. Oko 95
% vocénjaka u vlasniStvu je obiteljskih poljoprivrednih
gospodarstava. Najvaznije vo¢ne vrste su jabuka, §ljiva, breskva,
viSnja, orah, a od mediteranskog vo¢a mandarina.

Slijedom nepovoljne proizvodne strukture te neorganiziranosti
trziSta Hrvatska uvozi znatne koli¢ine voca svih vrsta. Objedinjeno
promatrano od dvadesetak voénih vrsta Hrvatska svojom
proizvodnjom pokriva potrebe potrosnje samo u proizvodnji mandarina, dok samodostatnost za
kontinentalno voce iznosi svega 63 %.

Prema Popisu poljoprivrede iz 2003. godine u Hrvatskoj se proizvodilo oko 58.000 tona jabuke, vrijedne
voéne vrste koja se ubraja u sam vrh voénih vrsta od najvece koristi za zdravlje, sa visokim sadrzajem
pektina, vitamina te vaznih minerala i mikroelemenata. Pomocu suvremene tehnologije skladiStenja i
¢uvanja moze se trositi svjeza tijekom Citave godine.

S obzirom na razli¢ite moguénosti u proizvodnji jabuke, za izradu kalkulacije izabran je nasad u punoj
radnosti na podlozi M9, razmaka sadnje 3,5 x 1 m, §to daje 2.700 stabala na 1 ha.

Uz pravilnu tehnologiju, moZze se ocekivati prinos od 35 do 45 t/ha. U kalkulaciji je predviden prinos od 40
t/ha (80 % plodova klase 1 1 20 % plodova klase 2), uz prosje¢nu cijenu od 4,71 kn/kg (klasa 1 — 2,70 kn/kg,
klasa 2 — 1,25 kn/kg). U stavku prihoda ukljucen je i iznos poticaja od 2.500 kn/ha u skladu sa Zakonom o
drzavnim potporama u poljoprivredi, ribarstvu i Sumarstvu (NN, 85/06). Za postizanje ciljanog prinosa, u
skladu s potrebnim koli¢inama hranjivih tvari predvidena je gnojidba sa 250 kg NPK 7:20:30 1 100 kg KAN-
a, izrazenih u prosje¢nim trzi$nim cijenama.

Za zastitu od napada bolesti i Stetnika predvideno je ukupno 17 tretiranja sredstvima za zastitu bilja, €iji su
tros$kovi procijenjeni na 10.000,00 kn/ha. U troskove su ukljuceni i troskovi potrebne ambalaze (sanduci),
veziva, rezidbe, berbe i podsadivanja sa 20 novih sadnica godisnje. Kvalitetna agrotehnika ukljucuje sljedece
operacije: razbacivanje mineralnih gnojiva, malCiranje i tretiranje sredstvima za zaStitu bilja te prijevoz
plodova. Troskovi tih operacija procijenjeni su na 5.000,00 kn, na temelju programa za izraun troskova
mehanizacije Hrvatskog zavoda za poljoprivrednu savjetodavnu sluzbu (HZPSS). Troskovi su izracunati na
temelju nabavne cijene strojeva i opreme definiranih normativa, kapaciteta i zahvata, a ukljucuju troskove
amortizacije, goriva, maziva i odrzavanja.

Na temelju navedenih tehnoloskih cimbenika sastavljena je sljedeca kalkulacija ocekivanih rezultata
proizvodnje 1 ha jabuke.
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% Kalkulacija proizvodnje jabuke:

Prinos, kg/ha 40.000
Klasa 1, kg 2,70 kn/kg 32.000
Klasa 2, kg 1,25 kn/kg 8.000
ProsjeCna cijena, kn/kg 2,41
Poticaj, kn/ha 2.500,00
UKUPNI PRIHOD, kn/ha 98.900,00
Podsadivanje, 20 kom 20 kn/kom 400,00
Mineralna gnojiva, kn/ha 1.500,00
Sredstva za zastitu bilja, kn/ha 10.000,00
Sanduci kapaciteta 15 kg 3,8 kn/kom 10.133,33
Vezivo, 40 kg 25 kn/kg 1.000,00
Berba, 70 kg/h 25 kn/h 14.285,71
Rezidba, 350 h 35 kn/h 12.250,00
Ostali troSkovi, kn/ha 2.000,00
UKUPNI VAR. TROSKOVI, kn/ha 51.569,05
[PVT, kn/ha 47.330,95
Troskovi vlastite mehanizacije, kn/ha 5.000,00
Dohodak, kn/ha 42.330,95
Trosak proizvodnje, kn/kg 1,41

Podloga: Katalog kalkulacija poljoprivredne proizvodnje, HZPSS

Uz navedene tehnoloske parametre te prosjecnu prodajnu cijenu ocekivani dohodak od 1 ha jabuke, uz
pretpostavku prodaje sve ukupno proizvedene koli¢ine, iznosi 42.330,95 kn/ha, a troSak proizvodnje iznosi
1,41 kn/kg. U strukturi troskova nije navedena voda za navodnjavanje, koja je takoder znacajna stavka, a
njezina cijena ovisi o izvoru vode. Minimalno poticana koli¢ina za ostvarivanje prava na poticaj, prema
izmjenama i dopunama Zakona o drzavnim potporama u poljoprivredi, ribarstvu i Sumarstvu (NN, 85/06) u
2006. godini za povrée iznosi 0,5 ha.

Vazno je napomenuti da se kalkulacija odnosi na nasad jabuke u rodu, stoga treba uzeti u obzir da tim
rezultatima prethodi viSegodisnje investicijsko ulaganje (priprema zemljiSta, sadnja, postavljanje armature,
ogradivanje nasada i dr.). Investicijski troskovi podizanja visegodisnjih nasada, ovisno o tehnologiji uzgoja
(razmak sadnje, broj stabala/ha, vrsta armature i dr.) razlikuju se od kulture do kulture, a za 1 ha jabuke
procijenjuju se na oko 150.000 — 170.000 kn.

Svaki proizvodac jabuka na temelju svoje tehnologije proizvodnje (koli¢ina utroSenih gnojiva, broj
tretiranja, cijene po kojima kupuje repromaterijal i prodaje jabuke, troSkovima za gorivo i odrzavanje
mehanizacije i dr.) trebao bi izraditi svoju kalkulaciju, koja ¢e vjerodostojno pokazati Sto je ostvareno
odnosno §to se moze ocekivati od proizvodnje.

Situacija na trZistu povréem i skorasSnje aktivnosti ZUHP-a
Drazen Cacié, dipl ing. agr., tajnik ZUHP-a

Dragi prijatelji, priveli smo kraju jednu u nizu teSkih godina za proizvodace povréa Hrvatske. Svakako
problemi koji nas prate odnose se i nadalje na ilegalni uvoz povrca, nesredeno stanje na trzistu i slabu
organiziranost samih proizvodaca.
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Sto se ti¢e problema ilegalnog uvoza i prometa povréa unazad nekoliko godina radimo na njegovu
rjesavanju, no, sa Zaljenjem moramo konstatirati da nismo napravili velike pomake, a kamoli u cjelosti
rijesili taj, za nas izuzetno vazan problem. Kao i prethodnih tako smo i ove godine odrzali dva sastanka u
Ministarstvu poljoprivrede, Sumarstva i vodnoga gospodarstva RH gdje smo ponovno ukazali na navedeni
problem i predlozili na koji nacin je moguce sprijeCiti ilegalni uvoz. Konstatacija je uvijek bila da
mjerodavni i zaduzeni za taj problem ne rade svoj posao i da je zalosna Cinjenica da proizvodaci moraju biti
inicijatori i ukazivati odgovornima na njihove propuste i neefikasnost. Svjesni smo Cinjenice da problem
ilegalnog uvoza nije nastao preko no¢i i da ga isto tako brzo ne mozemo rijesiti. Jedan od nasih zadataka u
2007. godini bit ¢e svakako nastavak aktivnosti na suzbijanju ilegalnog uvoza i prometa povréa u Republici
Hrvatskoj. Smatramo da se s istim problemo susrecu nasi kolege proizvodaci voca i nadamo se da ¢e nam i
oni dati podrsku u rjeSavanju navedenog problema.

Jedan od prostora na kojem se desava ilegalni promet robe su svakako nase trznice, a posebno Zelena
trznica. U viSe navrata obecano nam je da ¢e se Zelena trznica privremeno urediti kako bi proizvodaci imali
minimalne uvjete za rad. Svi Cete se zasigurno sloziti da Zelena trznica, u ovakvom stanju kakvom je sada,
nikako ne sluzi na Cast gradu Zagrebu, a posebno je neuvjetna za rad proizvodacima. Kako je trenutno
izgledno da nova Zagrebacka veletrznica nece biti izgradena u skoro vrijeme, Zajednica udruga hrvatskih
povréara inicirala je prema Gradskom poglavarstvu grada Zagreba da se naprave minimalni zahvati bez
velikih troskova, kako bi sada$nja trznica makar djelomi¢no zadovoljila potrebe korisnika. Obzirom da
dosad nije niSta uradeno i da postoje naznake daljnjeg porasta cijena najma trznih mjesta Izvrsni odbor
ZUHP-a na zadnjoj sjednici donio je zakljucak da ¢e predstavnici svih zZupanijskih udruga zajednicki i¢i u
blokadu Zelene trznice pocetkom 2007. godine. i ustrajati sve do rjeSenja navedenog problema.

Kada govorimo o nesredenom stanju na trziStu mislimo prije svega na dio koji se odnosi na
konfekcioniranje poljoprivrednih proizvoda i primjenu standarda kvalitete kojih bi se trebali pridrzavati svi
na trzistu. Od samog uvodenja i §to je jo§ vaznije od primjene istih o¢ekujemo jako puno. Standardi kvalitete
bi, prije svega trebali zastititi potrosaca koji bi, na taj nacin, bio siguran da je za svoj novac dobio
odgovarajucu kvalitetu proizvoda. S druge strane proizvodaci Ce isto tako biti zaSti¢eni od nekvalitetne robe
koja dolazi na nase trziste kako sa zapada tako i s istoka Europe.

Dvogodisnji rad na izradi Operativnog programa je konac¢no zazivio i ugledat ¢e svjetlo dana pocetkom
2007. godine. U prosincu 2006. godine Vlada Republike Hrvatske je svojom Odlukom potvrdila Operativni
program za razvoj povrcarstva. Ministarstvo poljoprivrede, Sumarstva i vodnoga gospodarstva jo§ samo
razraduje detalje oko same provedbe Operativnog programa kojeg proizvodaci povréa ve¢ duze vrijeme
ocekuju. O povoljnostima 1 uvjetima realizacije Operativnog programa proizvodaci ¢e biti detaljnije
informirani kroz predavanja i letke, a detaljne informacije bit ¢e objavljene i u slijede¢em broju Biltena.

I na kraju svim proizvodacima vocéa i povréa, svim Citateljima biltena, kolegicama i kolegama, u svoje
osobno ime, te u ime Zajednice povréara, pozelio bih sretnu i uspjesnu 2007. godinu!

Bilten uredjuje: Projekt “ Poboljsanje institucionalne i komercijalne snage hrvatskog sektor voca“,

Agriplan B.V., Ljudevita Posavskog 48, 10000 Zagreb, Hrvatska, tel/fax.: + 385 1 46 47 195; e-mail:
agriplan@hi.t-com.hr.

Za sva misljenja i ideje napisane u biltenu odgovoran je iskljucivo autor teksta. EVD, Nizozemska i
Ministarstvo poljoprivrede, Sumarstva i vodnog gospodarstva RH ni pod kojim se uvjetima ne mogu
smatrati odgovornima za sadrzaj biltena.
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